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ALCANCE DEFINICIONES

Contrato: Ingresos: Distinto: Obligacion desempefio:
Se aplica a todoslos c:ontmtosmn dientes, excepto: Un acuerdo entre dos o mas partes que crea Ingresos que surgen en el curso de las Consulte elpaso2a Una promesa de transferir al diente:
- Contratos de arendammiento (véase NIC 17/NIIF 16) derechosy obligaciones exigibles. actividades ordinarias de una entidad. . . . : PN
- continuacion. (i)Un bien (o servicio) distinto(s)
- Contratos de seguros (véasela NIIF 4/NIIF 17) - o . . R
- Instrumentos finanderosy otros derechosu Cliente: Ilngresos: los benefid L. _Prec‘iocle_vent.a (ii)Una serie de Ib]enesosemgos distintos
obligadones contractuaes {consultela NIF 9 / NIC Una parte que ha contratado con una entidad fncrem:nto en ;’5 eneficios econgm]co:s en independiente: queson 5U5It3”5'3m9[1t9105 mismos y que
39, NIFF 10, NIF 11, NIC 27y NIC 28) para obtener bienes o servidos que son orma elentra asmlncrementos e activos o El precio al que un bien o tienen el mismo patrdn de transferencia al
. : ’ resultado delas actividades ordinarias de la disminuciones de pasivos que resultan del servicio se venderia por diente.
- Giertos intercambios nomonetarios. tidad biod tr tadi aumento en el patrimonio (que no seanlos d di ts
entidad a cambio de unacontraprestacion. aportes de los propietarios) separado a un diente.

EL MODELO ‘CINCO PASOS’

Losingresos por contratos con dientes se reconocen basandose en la aplicacion de un modelo basado en los principios de cinco  pasos:

Paso 1 de2 Paso 3 Paso 4 Paso 5
Identificar... Determinar... Asignar... Reconocet...

.--la(s) obligacion ...el preciodela ...el preciodela ...ingresos cuando

(es) de desempeno transaccion transaccion a cada obligacion
cada obligacion de desempeno se
de desempeno cumple

...el contrato

PASO 1 - IDENTIFICAR EL CONTRATO

Caracteristicas de un “contrato” segun NIIF15 Modificaciones del contrato

Los contratos yla aprobacion de contratos pueden ser escritos, orales o implicitos por las practicas comerdales Un cambio en los derechos obligaciones ejecutables {es decir, el alcance y/o el precio) s6lo se contabiliza

habituales de una entidad. LaNIIF 15 requiere que los contratos tengan todoslos siguientes atributos: como una rpodiﬁcacic’)n del contrato si se ha aprobado y crea nuevos o cambia los derechos y obligaciones
- El contrato haya sidoaprobado vigentesexistentes.

- Puedanidentificarselos derechosy condidones de pagode los bienes y servicios
- El contrato tiene una sustancia comerdal
- Esprobable que se redbala contraprestadon (considerando tnicamentela capacidad e intencidn de pago del diente).

Las modificaciones del contrato se contabilizan como un contrato separado si, y solo si:
- Elalcance del contrato cambia debido ala incorporadon de distintos bienes o senvicios, y
- Elcambioen el predoded contrato refleja el predo deventaindependiente del bien o senidodistinto.

Si cadauna de las partesen el contrato tiene un derecho exigible unilaterdmente de rescindir un contrato totalmente

. . . . L. dificaci d tratos tabili trato ad tabili :
no realizado sin compensar ala otra parte (o partes), no existe un contrato bajola MIIF15, a5 modiTicaciones de contratos que no se con 12an como un contrato separada se contabiiizan como

(i) Sustitucidn del contrato original por un nuevo contrato (si lo bienes o servicios restantes del contrato

Combinacién de multiples contratos original son distintos de los ya transferidos al cliente)

Los contratos se combinan si se introducen cambios (cercao al mismo tiempo), con el mismo diente, si: (i)  Continuacion del contrato original (si los bienes o servicios restantes del contrato original no son distintos de los
- Los contratos se negocian como un paquete con un Unico objetivo comerdal ya transferidos al cliente y la obligacion de desempefio se cumple parcialmente en la fecha de maodificacion).
- Lacontraprestadon por cada contrato esinterdependiente en el otro, o (iii) Combinadén de (i) y (ii) (si existen elementos de ambos).

- Latotalidad de los bienes o servidos de los contratos representan una unica obligacion de desempenio.
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PASO 2 - IDENTIFICAR LAS OBLIGACIONES DE DESEMPENO

Las obligaciones de desempefio son la promesa
contractual de una entidad, de transferir a un

cliente, bienes o servicios distintos, ya sea
individualmente, en un paquete o como una

serie a lo largo del tiempo (consulte la seccion
“Definiciones”). Las actividades de la entidad que
no resulten en una transferencia de bienes o
servicios al cliente (Por ejemplo, ciertas
disposiciones administrativas internas) no
constituyen obligaciones del contrato con el
cliente y no dar lugar a los ingresos

(i)Puede benefidarse del bien o servicio

- Por simismo

El benefido del bien o servido puede ser a traves de:

-Uso, consumo o venta (perono como chatarra)

-Realizado en una forma de generar beneficios economicos.
El benefido del bien o servido puede ser a través de:

- Junto con otros recursos facilmente disponibles (es decir, aquellos que pueden ser
adquiridos por el diente de la entidad u otras partes).

(ii) La promesa de transferirun bien o servicio es separable de otras promesas en el contrato
La evaluacion requiere juicio y consideracion de todoslos hechos y circunstandas relevantes.

Un bien o servicio no puede ser separable de otros bienes o servicios prometidos en el contrato,
si:

- Existen importantes servidos de integracion con otros bienes o servidos prometidos

- Modifica/personaliza otros bienes o servidos prometidos

- Es muy dependiente /interrelacionado con otros bienes o servicios prometidos.

PASO 3 - DETERMINAR EL PRECIO DE LA TRANSACCION

El precio de transaccion es el monto de la contraprestacion que una entidad espera recibir a cambio de la transferencia de los bienes o servicios prometidos (no los montos cobrados en nombre de terceros, por ejemplo, impuestos sobre la venta
o impuestos sobre el valor agregado). El precio de la transaccion puede verse afectado por la naturaleza, el calendario y el importe de la contraprestacion, e incluye la consideracion de componentes de financiacion significativos, componentes
variables, cantidades pagaderas al cliente (por ejemplo, reembolso y descuentos) y cantidades no monetarias.

oNLapigad Para N SNLE dE TINANCIaMISNLO g0 = Q
Si el momento de los pagos especificados en el contrato proporciona al diente o ala entidad un
beneficiosignificativo de financiarla transferencia de bienes o servicios.
El precio de transaccion se ajusta para reflejar el predo de venta en efectivo en el momento en
que se transfiere el contrd de los bienes o servidos.

Un componente financiero significativo puede ser explicito o implicito. Los factores a considerar
induyen:
- Diferenda entrela contraprestadon el precio de venta en efectivo.
- Efecto combinado delas tasas de interés y el tiempo transcurrido entrela transferencia del
control de los bienes o servicios y el pago.

Un componente finandero significativo no existe cuando:
- El momentode la transferencia del contrdl de los bienes o servidos es a discrecion del diente
- La contraprestaddn esvariable con el monto o calendario basado en factores ajenos al
control de las partes.
- Ladiferendaentrela contraprestacion y el precio de venta en efectivo surge por otras razones
no relacionadas con la financiacion (es dedir, proteccion frente al no pago).

Tasa de descuentoa utilizar

- Debe reflejar las caracteristicas de crédito dela parte que recibe la financiacion y cualquier
garantia o garantia colateral proporcionada.

Expediente prdctico - periodo entre la transferencia v el pago es de 12 meses 0 _menos

- No contabilizar ningin componente finandero significativo.

c - iabl

Ej. Descuentos, reembolsos, créditos, concesiones, incentivos, bonificadones de rendimiento, pendizadones v pagos contingentes.

La con traprestad on variable debe estimarseutiizando:

(i)Método del valor esperado: basado en las cantidades ponderadas seglin probabilidad dentro de un rango (es dedr, para un gran nimero de
contratos similares)

(ii) Cantidad unica mas probable: la cantidad dentro de un rango que es mas probable que surja (por ejemplo, cuando el contrato
tiene solo dos posibles resultados).

Limitar las estimaciones de la consideracion variable

- La contraprestacion variable sdlo se reconocesi es altamente probable que un cambio posterior en su estimadon no darialugara una reversion
significativa de los ingresos (es decir, una reducdon significativa en los ingresos acumulados reconod dos).

A

Contraprestacién pag; a aun cliente

Induye el efectivo pagado (o que se espera pagar) al diente (o los dientes), asi comolos creditos u otros elementos como cupones o
vales. Una entidad contabilizara la contraprestacion como una reduccion en el precio de la transaccion, a menos que el pago se efectie a
cambio de un bien o servido distinto recibido del diente, en cuyo casono se realiza ningin ajuste, excepto cuando:
-La contraprestacion pagada excede el valor razonable de los bienes o servicios recibidos (la diferencia se establece en funcion del precio de
transaccion,
-El valor razonable de los bienes o servidos no puede determinarse de forma fiable (importe total tomado en contra del precio de
transaccion).

Contraprestacidn distinta al efectivo

Se contabiliza avdor razonable (si nose puede determinar de manera fiable, se mideindirectamente por referencia al precio de ventaindependiente
delos bienes o senvidos).
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PASO 4 - ASIGNAR EL PRECIO DE LA TRANSACCION A CADA OBLIGACION DE DESEMPENO

El precio de transacdon {determmadoen elpaso3)es
asignado a cada obligacion de desempeno{detenmnado
en el Paso 2) sobre la base de precio de venta
independiente de cada obligacion de desempeno.

5i el precio de ventaindependiente no es observable,
se estima. Los enfoques para estimar puedeninduir:

(i) Enfoque de evaluacién de mercado ajustado

(i) Coste do mas un enfoque de margen

(iii) Se ha d ducido el enft que residual (es decir,
residual después de que los precios de venta
auténomos observables de otras obligaciones
de d pefio se han deducido).
Obsérvese que deben cumplirse criterios
restrictivos para que se aplique el enfoque (iif)

deun*

Existe un descuento cuandola suma del precio de venta auténomo de cada obligacion de desempefio excedela contraprestacion a pagar.

Los descuentos se asignan proporcionalmente a menos que haya evidencia observable de que el descuento se relaciona con una o mas obligaciones de desempeno especificas
despues de cumplir con todoslos siguientes criterios:

- Losbienes y servicios (o paquete de ellos) en la obligacion de desempeio se venden regularmente de maneraindependiente, y con un descuento

- El descuento essustandalmente el mismo en la cantidad al descuento que se daria sobre una base independiente.

Asignacién de la contraprestacion variable

La contraprestacion variable se asigna integramente a una obligacidn de desempefio (o un bien o servicio distinto dentro de una obligacidn de desempeic), si ambos:
- Los términos de la contraprestadon variable se refieren especificamente ala satisfacdon de la obligacion de desempenio (o la transferencia del bien o servido distinto
dentro de la obligacion de desemperio)
- La asignacion dela contraprestacion variable es consistente con el principio de que el precio dela transaccion se asigna en funcion de lo que la entidad espera recibir por
satisfacerla obligacion de desempefio (o transferir el bien o servido distintodentro de la obligacidn de desempefio).

PASO 5 - RECONOCER LOS INGRESOS CUANDO CADA OBLIGACION DE DESEMPENO ESTA SATISFECHA
i) RECONOCIENDO LOS INGRESOS A LO LARGO DEL TIEMPO (SE APLICA SI CUALQUIERA DE LOS 3 SIGUIENTES CRITERIOS ESTAN HECHOS)

El precio de transaccion asignado a cada obligacion
de desempefio (determinado en el Paso 4) se
reconoce como/cuando se cumple la obligacion de
desempenio.
Yasea:
(i) Coneltiempo, 6
(i1) En un momentodado.
- Capacidad paradirigireluso del activo
- Capacidad para obtener sustancialmen te todos los
beneficios restantes del activo. Factores a considerar al
evaluarla transferencia de contral:

- La entidad tiene derecho actual de pago del activo
- La entidad ha transferido fisicamente el activo

- Titulolegal del activo

- Riesgosy benefidos dela propiedad

- Aceptadon del activo por el diente.

(a) El dliente recibe y consume simultaneamente
todos los beneficios.

Ej. Muchos contratos de servicios recurrentes (como
servicios de limpieza). 5i otra entidad no necesitara
volver a realizar el trabajo ya realizado porla
entidad con el fin de satisfacerla obligacidon de
desempeno, se considera que el diente esta
recibiendo y consumiendo beneficios
simultaneamente.

(c) El desempefio en la entidad no crea un activo con un uso alternativo para la entidad, yla entidad tiene un derecho a pago
por el desempefo cumplido hastala fecha.

(i) Usoalternativo

La evaluacion requiere juicio y consideracion de todoslos hechos y
circunstancias. Un activono tieneun usoalternativo si la entidad no
puede redirigir contractualmente el activo a otro diente, comopor
ejemplo:

-Pérdidas economicas significativas, es dedr, mediante reducdon
del precio de venta (practica).

-Los derechos exigibles del diente para prohibirla

reexpedicion del activo (contractual).

El hecho de que el activo sea o no ampliamen te in tercambiable con
activos producidos porla entidad también debe ser considerado pa
determinar si se producen limitaciones practicas o contractuades.

(i} Derecho de pagoobligatorio

Considerar tanto el termino contractual espedficoy
cualquierley o regulacion aplicable. En dltima
instanda, con excepcion de su propio fracaso de
realizar segun lo prometido, una entidad debe tener
derechoa unaindemnizacion que se aproxima al
precio de venta de los bienes o servicios transferidos
hastala fecha. El margen de benefidono necesita
igualar el margen de benefido esperadosi el contrato
fue cumplido como prometido. Por ejemplo, podra
ser una proporcion del margen de beneficio esperado
que refleja el desempeiio hastala fecha.

(b)ElL desemperio de la entidad crea o mejora un
activo controlado por el diente.

A medida que se esta creando o mejorando (por
ejemplo, un activo de trabajo en progreso) podria
ser tangible o intangible.

Los ingresos que se reconocen con €l tiempo se reconocen de una manera que representa el desempefic de la entidad en la transferencia de control de bienes o servicios a los clientes. Los métodos incluyen:
-Métodos de producto: (Ej. Encuestas de desempefic completadas hastala fecha, evaluaciones de los resultados alcanzados, hites alcanzados, unidades producidas, etc.)
-Métode de recursos: (Ej. Recursos consumidos, horas de trabajo, costos incurrides, tiempe transcurride, horas maguina, etc.), excluy endoe costos gue no representan el desempeno del  vendedor.

(ii) RECONOCER EL INGRESO EN UNPUNTO EN EL TIEMPO

Los ingresos se reconocen en un momento dado si no se cumplen los criterios para reconocer los ingresos alo largo del tiempo. Los ingresos se reconocen en el momento en quelaentidad
transfiere el control del activoal diente (véase el recuadro adyacente).
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GUIA DE APLICACION DE LA NIIF 15

La NIIF 15 contieneinstrucciones de Costos del contrato Licencia (de propiedad intelectual de una entidad (IP))
aplicacion para:

Sdlo los costos de obtener un contrato con un cliente que se espera que se recuperen y (i) 5i la licencia no es distinta de otros bienes o servicios
- Costosdel contrato d ido ;
puedan ser reconocidos como un activo. s ) . ) o e
_Venta con derecho de devdudén - Se contabilizajunto con otros bienes o servicios prometidos como una obligacion unica
- Si los costos para cumplir un contrato estan dentro del alcance de otras NIIF (Ej, de desempeno
. . A NIC 2, NIC 16, NIC 38, etc.) se aplican dichas NIIF. - Unalicenciano es distinta si:
- Consideraciones de principal versus p ; . ; P . . . . .
. De noser asi, se reconoce un activo segun NIIF 15 s1, y solo s1, los costos: - Esun componenteintegral dela funcionalidad de un bien tangible, o
P . - Son especificamente identificablesy se relacionan directamente con el contrato - E diente solo puede beneficiarse de lalicencia junto con un servicio relacionado.
- Opciones de dientes para productos o : . . - .
- - (por ejemplo, mano de obra directa, materiales, asignaciones de gastos generales, (i7) Si la I , distinta de otros bi .
sendclos adiEanal s costos explicitamente cargados, otros costosinevitables (Ej. Subcontratistas)) A ot laficencia es distinta de otros DIEnes o Servicios
-Derechono ejercidos porlos dientes - Generan o mejoran los recursos de la entidad que seran utlizados para satisfacer las -Se contabiliza como una obligacion de desempefio tnica.
-Los honorarios anticipados no obligaciones de desempeiio en el futuro, y -Los ingresos proceden tes de unalicenciadistinta se reconocen con el tiempo (véase el paso 5) si
reemlbolsables{yalgunos costos - Se espera que serecuperen. y sdlosi:
relacionados) )
-licencias Costos que se reconocencomo un gasto en la medida en queincurren (a) La entidad (se esperarazonablemente) emprende actividades que afectaran
- Acuerdos de recompra - Gastos generales y administrativos significativamente IP al que el diente tiene derechos
 AETET TR B R TR TS T AT - Desperdido, chatarray otros {imprevistos) no incorporados en el precio del (b) Los derechos del diente IP lo exponen alos efectos positivos/negativos de las
& . . contrato. actividades que la entidad emprende en (a).
-Acuerdols'de factluramon YIEETEET - Costes relacionados con (o no se pueden distinguir de) las obligaciones de desempenio {c) Mo se transfieren bienes o senvidos al diente cuandola entidad redliza las actividades en (a).
- Aceptadon deldiente pasadas
’ - Losingresos procedentes de unalicencia distinta se reconocen en un momen to determinado
Un resumen se muestra en esta pagina Amortizaciony deterioro de los activos del contrato (véase el paso 5) si no se cumple los criterios de reconocimiento en el tiempo
paralos elementos en negrita de - La amortizacidn se basa en una base sistematica consistente con el patrén de (anteriormente). El derechorecae sobreel IP en su forma y funciondidad en el momento en
arriba. transferencia de los bienes o servicios alos que se relaciona el activo que se concedelalicencia aldiente.

- Existe un deterioro cuando elimporte en libros del contrato es mayor quela - Losingresos sereconocen en el momento en que el contrd de la licencia se transfiereal

contraprestadon pendiente de cobro, menoslos costos directamente relacionados. diente.
Garantias (cae en cualquiera de las dos categorias): Honoraries anticipades no reembolsables
S . . ST .. L. Induye cargos adicionales cobrados enf{o cerca de) el inicio del contrato (por ejemplo, tarifas
(i) Tipo de aseguramiento (aplicar la NIC 37): (ii) Tipo de servicio (contabilizado por separado de acuerdo con laNIIF 15)): de asyn;dad?t'in tasas de activacion etc{) ) (por ejempl
. Garalntiaa}. cliente de que el bien o servicio - Seproporciona un servido'ademas de una garantia para el diente de que E.tratamient:) dependera de sila iasa se relaciona con la transferencia de bienes o servicios al diente
funcionara como se especifica. . el bien o servido funcionara como se especifica. (es dedir, una obligacicn de cumplimiento bajoel contrato):
- Eldiente no puede adquirir esta garantia - Estose aplicaindependientemente de si el dliente puede comprar esta i, reconocerlas ingresos de acuerdo con la NIIF 15 {como o cuandolos bienes o servidos son
por separado de la entidad. garantia por separado de la entidad. trénsferidos))

Al determinarla clasificacion (o parte deella) de una garantia, una entidad considera:
-Requisitos legales: (las garantias exigidas por la ley suelen ser tipo de aseguramienta)
- Duracidn: (mds larga la duracion de la cobertura, es mds probable que se proporcionen servicios adicionales)
-Naturaleza de las tareas: (prestan un servicio o estdn relacionadas con la garantia (por ejemplo, el envio de devolucion de mercandas

- No: Se trata como un anticipo de las obligaciones de desempeno a cumplir.
((Nota: En algunos casos, el periodo de reconodmiento de ingresos puedeser maslargo que el
periodocontractual si el cliente tiene derecho a extender o renovar el contrato).

defectuosas.
PRESENTACION TRANSICION (APENDICE C) REVELACION
Estado de situacién financiera Retroactiva: Objetivo generd: revelar informacion sufidente para permitir alos usuarios comprender la
- Los activos contractuales v los pasivos contractuales de - Para cada ejercicio anterior presentado de acuerdo con la NIC 8 naturdeza, la cantidad, el momentoylaincertidumbre delos ingresos y los flujos de efectivo
los dlientes se presentan por separado. Politicas Contables, Cambios en las Estimaciones y errores;o derivados delos contratos de una entidad con los dientes.
- Los derechos incondicionales ala contraprestacion -Retroactivacon el efecto acumulado en el saldo de aperturade las Contratos con clientes (informacién relativa): Juicios significativos:
se presentan por separado como un crédito. utilidades retenidas en el perfodo de aplicacidn inicial. -Desagregacion de los ingresos - Satisfaccion de la obligacion de desempefio
Para una aplicacion retroactiva completa, los expedientes practicos -Activos contractuales y obligadones Precio de transacdon (induidala
Estado de gananciasy pérdidas y otro resultado (para): contractudes asignacion)
integral -Reexpresion de contratos completados -Obligaciones de desempeiio (incluyendo el - Determinacidn de los costosdel contrato
- Las partidas (ingresos y deterioro) se presentan -C[;s;::lr:;;l;%csmn de la consideracién variable de los contratos resto). capitalizados.
separadamente de acuerdo conlos requerimientos de A 2 C . e Uso de expedientes practicos (relacionados con): Costos del contrato capitalizados:
las NIC 1 Presentacion de los estados financieros. : Dwylga;mn sobre la asignacion delpre;m de transaccion a las -Componznte de ﬁnpanc:iamw‘e:ito significativo {1]2 - Métodod ti >y
obligaciones de desempefio que todavia no se han cumplido. etodode amortizacion
Para ambos enfoques existe un expediente practico paralos contratos meses) . - Saldos de cierre por tipo de activo
modificados en periodos anteriores. - Costos del contrato (amortizadon de 12 meses). - Amortizadon y deterioro.
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